

（Ｍ＆Ａ用）

	以下、なるべく詳細にご記入下さい。豊富な情報を提供して下さった企業が、通常有利になります。なお、書ききれない場合は、別途資料（どのような形式でも可）を添付して下さい。
	事務局処理欄

	
	番　号
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	相談日
	　　　　年　　　月　　　日

	
	担　当
	

	
	検　印
	

	

	1. 会社名・所在地

※必須
	（会社名）

（住所）〒


	公開している場合は証券コード

	
	
	
	
	
	

	2.担当者

※必須

（なるべく連絡事項はE-mailとさせて頂きたく存じますので、お持ちの場合は必ずご記入下さい）
	所属部署
	担当者名

(担当者が複数の場合はなるべく全員のお名前をご登録下さい)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	TEL
	

	
	FAX
	

	
	E-mail
	

	3.M&A形態

(該当するところをいくつでも○で囲んで下さい)
	１．合併　２．株式買取　３．資本参加（50％未満）　４．業務提携

５．株式交換　　６．ジョイントベンチャー　７．形態は問わない

８．その他具体的に

	4.対象分野・業界

対象企業
(ご面倒でも対象とする一業種につき登録書一枚でお書き下さい)
	・業種

	
	・希望する技術又は特徴



	5.希望する相手企業の規模

だいたいの上下限を示して下さい。したがって、売上20-100億円がご希望の場合には5と6に○をお付け下さい。
	売　　上
	１．1億円未満　２．1億円以上5億円未満　３．5億円以上10億円未満

４．10億円以上20億円未満　５．20億円以上50億円未満

６．50億円以上100億円未満　７．100億円以上500億円未満

８．500億円以上　　９．売上は問わない

	
	従業員数
	１．10人未満　　２．10－30人未満　　３．30－50人未満

４．50－100人未満　　５．100－150人未満　　６．150－300人未満

７．300－500人未満　　８．500－1000人未満　　９．1000人以上

10．人数は問わない

	6.具体的イメージの業種である会社があればお書き下さい

（特定の会社の候補が既にある場合には後日ご相談させていただきます）
	＊イメージですので、特定の企業名（例えばマイクロソフト社のような会社）で結構です。

・特定の会社　　１．有り　　２．漠然と有り　　３．なし



	7. ディールサイズ（買収のための予算額です。合併・株式交換の場合もサイズがわかればご記入下さい）

5と同様、幅を示す場合には複数に○をお付け下さい。
	１．1億円未満　　２．1億円以上３億円未満　　３． ３億円以上5億円未満

４．5億円以上10億円未満　５． 10億円以上20億円未満

６．20億円以上50億円未満　　７． 50億円以上100億円未満

８．100億円以上200億円未満　　９．200億円以上の大規模案件


10．予算がほぼ確定している場合お書き下さい

	8．Ｍ＆Ａネット

　掲載希望期間
	１．　　　年　　　月頃までの限定

２．良いところが現れるまで

	9.営業エリア・国

該当するエリアが複数ある場合には複数○を、限定する場合には10に具体的地名等をお書き下さい（例:札幌市）。
	（国内）　１日本国内　　２首都圏　　３東日本　　４北海道　　５関西

　６中部地方　　７西日本　　８中国・四国　　９九州・沖縄地方

　

　10地域限定の場合

（海外）　１米国　　２東南アジア　　３欧州

　　　　　４その他具体的に

	9.M&A目的

(技術･市場)

(該当するところをいくつでも○で囲んで下さい)
	１.時間の節約　　２.技術の獲得　　３.本業補完　　４. 販売網の獲得

５. 新規事業・多角化　　６. 人材の獲得　　７.純投資

８．その他具体的に



	10.対象企業選択に関する留意点、特徴

（詳細であればある程ご希望に沿った会社が見つかり易くなります）
	(業界順位、特殊な技術、特殊な販売網、工場・設備の規模や場所、技術水準、対象企業との提携の有無などお書き下さい。参考資料として業界事情なども可)



	11.相手会社への希望

(該当するところを○で囲んで下さい)
	１．技術があれば赤字でも可　　２．後継者難

３．労使の関係が良好なところ　　４．損益が黒字でなければ不可

５．キャッシュフローが赤字は不可　　６．債務超過は不可

７．その他希望があれば具体的にお書き下さい



	12.Ｍ＆Ａネットに対する期待

(該当するところをいくつでも○で囲んで下さい)
	１．豊富なＭ＆Ａ対象企業情報　　　　　２．業界、業種事情調査

３．持株会社等グループ経営戦略策定

４．実際・現実の企業（事業）評価実務

５．その他複雑なアドバイス・コンサルティング実務

６．電話・口頭による簡単な助言

７．デュー・ディリジェンス（対象企業の詳細調査）

８．データベースの充実　　　　　９．Ｍ＆Ａに関するセミナー・研修会

10．７以外のＭ＆Ａ関連実務情報の提供

11．その他具体的にあればお書き下さい
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